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Optenet: de la universidad
al mercado global

RESULTADOS. En tan s6-
lo dos luseras Optenet ha
pasado de ser un proyecto
universitano en Navarra a
vender, en 2007, sistemas
de seguridad por valor de
9.4 millones, un 50% mads
que el afio precedente. Este

ario, la firma espera ingresar

15 millones y mantener su
ricma de avance pese a los
malos tiempos. Esta con-
fianza se fundamenta en un
plan de expansién en mer-
cados emergentes de Furo-
pa del este y China,
Aunque empezd comer-

cializanda filerado de con-

Enrico Raggini, director de ventas para el sur de Europa de Optenet

tenidos, ahora Oprenet
compite con proveedores
como Fortiner o Sonicwall
en el drea de appliances de
segutidad fodo-en-nno. Ade-
mds, atiende a las operado
ras iil’.‘ COMUNICACIONES COn
una solucién para dar servi-
cios gestionados de seguri-
dad. En Espafa, donde la
compaiiiz obtiene algo me-
nos de la mitad de sus in-
gresos, la gran naovedad en
2008 ha sido el programa
de canal para establecer una
relacion comercial con unvs
30 integradores, ya acredi-
tado coma socios Preminm
y a los que exige wener una
persona certificada.

Enrico Raggini, direcror

de ventas para ¢l sur de Eu-

ropa, echa de menos el con-
trato con tres integradores
potentes nacionales. Opte-
net tiene una propuesta
muy clara que hacer al ca-
nal que se quiera compro-
meter. En 2009 ampliari
su canal mayorista con un
contrato y se unird a Diasa
Optener: 902 154 604
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