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Optenet quiere vender
a través de 30 ‘partners’

EXPANSION. Oprtenet,
proveedor de soluciones
de seguridad como anri-
Virus o @mfispam, comien-
zd a mirar seriamente al
canal con la puesta en
marcha del plan Optenet
Partner Program, que ya
comenzo su andadura en
2007, cuando la compa-
fifa se asocid con su ma-
yorista Diasa para una
certificacion que final-
mente silo han obrenido
10 companias entre las
gue se encuentran Ger-
minus, Tecnocom o
Morse. Con este progra-
ma, la empresa, que in-

greso el afio pasado un to-
tal de 9,4 millones de eu-
ros, precende incrementar
sustancialmente el por-
cencaje de su facturacidén
que proviene del canal,
pasando de un 47% en
2007 a un cien por cien
para esre afio. Hasra el
momentt Oprener sélo
habia trabajado con el ca-
nal de manera esporidica
y sin ofrecer ningin ripo
de servicios a los inregra-
dores. Sin embargo, con
este nuevo concepto, la
empresa cambia radical-
mente su punto de vista y
se lanza a conquistar la

red de distribucién ofre-
ciendo como principal
disrincidn sus servicios de
preventa y postventa. Pu-
ra 2008, las previsiones
son oprimistas. Optener
quiere establecer acuer-
dos con al menos 30 so-
cios mds, dos de ellos en
calidad de Gold parsner.
Las expectativas se wvan
cumpliendo por el mo-
menrao, }".1 l.'}llf‘ .|.| menas
cinco se han afadido a los
10 iniciales del OPP, en-
tre los que destacan Tele-
fénica o Fujirsiu.
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